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Gert-Jan Bloks 

Ondernemer
 
 in beeld

De BOM is een echte netwerkorganisatie. In deze nieuwsbrief 

geven we een stukje van dat netwerk prijs en zetten we een 

ondernemer ‘in the picture’. Iemand die voor de Brabantse 

economie een bijzondere betekenis heeft en verder kijkt dan 

het eigen bedrijf. Dit keer is dat Gert-Jan Bloks, CEO van het 

Eindhovense hightech bedrijf Anteryon. Hij trad begin 2008 aan 

en kan De Grote Stap Voorwaarts bijna ruiken.

WAT ONDERNEEMT U?

“Anteryon is in 2006 afgescheiden van Philips. We maken optische 

systeemoplossingen, veelal in de vorm van lenzen en lens arrays. 

Ze zitten bijvoorbeeld in industriële toepassingen (lasermodules), 

notebooks en webcams, maar ze worden ook toegepast in 

security en surveillance, navigatiesystemen, medische endoscopen, 

of in de automotive-branche. Onze voornaamste focus ligt 

momenteel op de markt voor mobiele telefoons met camerafunctie. 

Het potentieel daarvan is enorm. Naar verwachting stijgt de 

verkoop tot 2010 van 460 miljoen naar circa twee miljard units 

per jaar!”

WAT ONDERSCHEIDT U?

”Wij hebben een nieuwe technologie ontwikkeld, WaferOptics, die 

het productieproces van gestapelde lenzen, integrated lens stacks, 

aanmerkelijk verbetert. Daar waren we bij Philips al mee bezig en 

toen Anteryon zelfstandig werd, zijn we hier vol voor gegaan. Waar 

ze lenzen in China handmatig stapelen en assembleren, kunnen wij 

dat nu machinaal. De kwaliteit van ons proces is bovendien veel 

beter. Lenzen in cameramodules zijn niet langer uit focus nadat ze 

door het tinbad voor de assemblage zijn gehaald. We zijn dus sneller 

én beter. Grote jongens als Toshiba, Nokia en Motorola volgen ons 

werk daarom op de voet. Als je Anteryon binnenloopt, vóel je 

gewoon dat er iets groots staat te gebeuren.”

  

WAT VOEGT U TOE?

“Wij zoeken voortdurend contact met andere bedrijven in de regio 

Eindhoven-Leuven-Aken. Zo halen we bijvoorbeeld kennis bij de 

High Tech Campus en Ab Tech, werken we samen met de TU/e 

en wisselen we ervaringen uit in MEMSland. Ons vakgebied is zo 

complex, dat je het gewoon niet redt zonder kennis te delen. Wij 

praten zelfs regelmatig met onze Finse concurrent Heptagon. Dat is 

ook uit eigenbelang, want de Nokia’s van deze wereld gaan nooit 

met ons in zee als we de enige aanbieder zijn. En de markt is groot 

genoeg.”

WAT IS UW LINK MET DE BOM?

“Anteryon staat aan de vooravond van massaproductie. We 

zochten naar aandeelhouders die bereid waren te investeren in 

deze beslissende fase en tevens kennis en ervaring inbrengen. 

Met de BOM klikte het meteen, ook op persoonlijk vlak. We 

konden snel zaken doen. Anteryon is daarnaast erg gebaat bij de 

commissaris die de BOM gaat leveren. Vooral het komende jaar 

is die extra expertise zeer welkom.”

Meer informatie: www.anteryon.com


